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Mobilize the Immigrant Vote (MIV) 2006
California Campaign

Voter Mobilization Sample Tools

Planning & Training

Included in This Tools Packet:

1. Sample Voter Mobilization Program Planning Worksheet (English and Spanish)

2. Sample Precinct Walk Rap (English and Spanish)
3. Sample Precinct Walk Training (English and Spanish)
We would like to extend special thanks to PILA (Partnership for Immigrant Leadership and Action) and SCOPE (Strategic Concepts in Organizing and Policy Education). The above tools build on templates originally created at these organizations and we recognize their leadership and innovation in systematic electoral organizing and leadership development.

Mobilize the Immigrant Vote (MIV) Campaign 2006

Sample Voter Mobilization Planning Worksheet
Overall Goals and Strategies
1. How do you see your electoral work forwarding your organization’s mission?

2. What are your overarching goals for your electoral work this Fall 2006?
3. How will you link your voter mobilization work to the ongoing work of your organization?
4. Will you be collaborating with other organizations for this voter mobilization project? How?
Voter Contacts

5. Describe the targeted group you are seeking to educate and mobilize to the polls. (This could include specifics on age; race/ethnicity; geography; voting history; and those living within a certain political boundary such as a City Council, Assembly or Congressional district. Example: Our target group is always, sometimes and new Korean voters ages 18-40 in Central Los Angeles, where we are trying to build a stronger membership base.) 

6. Approximately how many voters are in this targeted group? How many will you attempt to contact? How many will you actually contact prior to the final four days of Get-Out-the-Vote (GOTV) weekend and Election Day? (For example: There are 25,000 Korean voters age 18-40 in Central Los Angeles; we will attempt to contact 6,000 in 15 precincts, those precincts where we already have a critical mass of members. Our goal is to contact 3,000 in those 15 precincts.)

7. How will you contact voters prior to Get-Out-the-Vote (GOTV) weekend and Election Day? How many weeks will your contact program be? How many mobilizations will you have to have to reach your contact goal? (For example: we will have a six-week door-to-door program prior to Get-Out-the-Vote weekend and Election Day; we will have six volunteer Saturday mobilizations with the goal of having at least 40 volunteers each Saturday, contacting at least 300 targeted voters each Saturday; in addition, we will have a 5-person stipended team who will do phoning three nights a week who will contact an additional 200 voters per week.)
8. What will be your criteria to decide whether or not to re-contact voters and mobilize them to the polls over GOTV weekend and Election Day? How will you re-contact these “supportive voters” to remind them to get to the polls? (For example: Our “supportive voters” will be all voters who commit to vote yes on Proposition 1C. Our goal is to have 30 phoners the night before the Election and 50 Election Day volunteers to re-contact the 1000 supportive voters we will have identified.)

Volunteer Recruitment and Development
9. How many volunteers do you want to participate in your voter mobilization program? What are your training or leadership development goals with these volunteers?

Political Education

10. What are your political education goals for your contact with voters? (For example: Do you want to educate voters on certain ballot initiatives? Do you want to educate voters and poll them on one of your organization’s campaign issues that is not on the ballot?)

11. What are the key tools or materials you will use for your voter education and mobilization work?

Sample Work Plan Grid

	GOALS

What are the measurable goals for your GOTV program? 
	 KEY ACTIVITIES & TIMELINE

How will you achieve your goals? List specific activities with projected dates.
	OUTCOMES 

What concrete results do you expect? How will you measure whether you’ve achieved your goals?
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Muestra de Cómo Se Puede Planificar Su Programa para Movilizar el Voto

Metas y Estrategias Generales

1. ¿Cómo cree que su trabajo electoral promueve la misión de su organización?

2. ¿Cuales son sus metas generales para su trabajo electoral de este otoño 2006? 

3. ¿Cómo relacionara su trabajo de movilización electoral al trabajo que ya realiza su organización? 

4. ¿Estará usted colaborando con otras organizaciones para este proyecto de movilización electoral? ¿Cómo? 

Contacto con Electores

5. Describa el grupo de enfoque que esta buscando educar y movilizar hacia las casillas. (Esto puede incluir características especificas como edad; raza/etnia; geografía; historia electoral; y aquellos que viven dentro de ciertas fronteras políticas tales como Concilios; Distritos de Asamblea o del Congreso. Ejemplo: Nuestro grupo de enfoque son los electores Coreanos entre las edades de 18 y 40 años en la parte central de Los Ángeles, en donde estamos tratando de crear una base de miembros mas sólida) 

6. ¿Aproximadamente cuantos electores hay en este grupo de enfoque? ¿A cuantos tratara de contactar? ¿A cuantos contactara realmente antes del fin de semana de “Salgamos-A-Votar” (GOTV) y del día de las elecciones? (Por ejemplo: Hay 25,000 electores Coreanos entre las edades de 18 y 40 años en el área central de Los Ángeles; intentaremos contactar 6,000 en 15 precintos, aquellos precintos en los cuales ya tenemos un numero significativo de miembros. Nuestra meta es contactar a 3,000 en esos precintos.) 

7. ¿Cómo contactara a electores antes del fin de semana de “Salgamos-A-Votar” y del día de las elecciones? ¿Cuantas semanas durar su programa de contactar electores? ¿Cuantas movilizaciones tendrá que llevar a cabo para alcanzar su meta? (Por ejemplo: Nosotros tendremos un programa de tocar puertas que durara seis semanas antes del fin de semana de “Salgamos-A-Votar” y del día de las elecciones; tendremos seis movilizaciones con voluntarios los días sábado con la meta de tener por lo menos 40 voluntarios cada sábado, que contactaran por los menos a 300 electores cada sábado; además, tendremos un equipo de 5 personas que recibirán un estipendio los cuales harán llamadas tres noches a la semana y contactaran a 200 electores adicionales por semana)

8. ¿Cual será su criterio para decidir si volver a contactar o no a electores y movilizarlos hacia las urnas durante el fin de semana de GOTV y el día de las elecciones? ¿Cómo contactaría nuevamente a estos electores que se mostraron “en apoyo” para recordarles que se dirijan a las urnas? (Por ejemplo: Nosotros consideramos que un elector se mostró “en apoyo” si se comprometió a votar a favor de la Propuesta 1C. Nuestra meta es tener a 30 telefonistas la noche anterior al día de las elecciones y a 50 voluntarios el día de las elecciones para volver a contactar a los 1000 electores “en apoyo” que habremos identificado.) 

Reclutamiento y Entrenamiento de Voluntarios

9. ¿Cuantos voluntarios quiere que participen en su programa de movilización electoral? ¿Cuales son sus metas en términos de entrenamiento y desarrollo de liderazgo para estos voluntarios? 
Educación Política

10. ¿Cuales son sus metas en términos de educación política para los electores que llegue a contactar? (Por ejemplo: ¿Quiere educar a los electores sobre ciertas propuestas? ¿Quiere educar a los electores y encuestarlos sobre alguno que no aparecerá en la boleta pero sobre el cual su organización realiza trabajo?)
11. ¿Cuales son los materiales y herramientas claves que utilizara para su trabajo de educación de electores y movilización electoral? 

Muestra de Tabla del Plan de Trabajo 

	METAS

¿Cuales son las metas mensurables para su programa GOTV? 
	ACTIVIDADES CLAVES Y HORARIO

¿Como alcanzara sus metas? Enumere actividades especificas con fechas planeadas.
	RESULTADOS 

¿Que resultados concretos espera obtener? ¿Como medirá si ha alcanzado sus metas?
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Sample Precinct Walk Rap Sheet

	Key Elements of Your Rap

	Example

	Your name and organization 


	Hi, my name is Pei-Pei, and I am a volunteer with Eastside CAN - Community Action Network.  



	Ask for the voter on your list
	Is Derek Ho at home?

	What you are doing today
(Tip: Be sure to show your connection to the community and the voter)
	Hi, Derek. I am a volunteer with CAN—a  local neighborhood organization. We work for the well-being of immigrants and all community members here on the Eastside. 
I believe that we helped you to register to vote earlier this year. Today, we are reminding our neighbors to vote this November 7th!

	Why it’s important to vote 
(Tip: Make a link between the issues on the ballot and people’s every day concerns)
(Tip: Ask questions that engage the voter.)


	As you know, voting is one important way to influence the direction of our state and to ensure that our community’s voices are being heard. This fall, there are a couple of initiatives that we think are particularly important for our communities. For example, Proposition 1C. Have you heard about Proposition 1C? 

Prop. C would raise money for more affordable housing in urban areas. It would provide families with assistance to purchase a home, build and improve rental units, and create better housing for farm workers. 

Is housing an important issue for you? [If the person says yes]: Why do you think housing is such an important issue for our communities? 

	Get their commitment to support your issue and to vote

If the person says “yes”

If the person says “I am not sure If am going to vote”

If the person firmly states, “I am not going to vote”


	Can we count on you to vote YES on Proposition 1C this November 7th?

Thank you. We will be in touch with to remind you of your polling place closer to the election. I will leave you this Voter Guide which explains all the initiatives on the ballot. It was developed with community input across the state. CAN’s number is on the back in case you have any questions. [Hand the Voter Guide to the voter.]
Is there a specific reason why? Do you have questions about the voting process or this election in particular?
Sometimes voting can be frustrating. Remember that you don’t have to vote on everything that is on the ballot. It’s important for us to vote—to influence important decisions, to demonstrate our power as a community, and to be a voice for community members who cannot vote.

[Circle the voter’s response on your voters list: YES, NO, UNDECIDED or REFUSED to state]

	Ask if anyone else at the home needs to register to vote
	Is there anyone else in your household who needs to register to vote?

	Ask if they would like to volunteer

Thank you and goodbye
	At CAN, we are working hard to get the residents of East Side out to vote, and we work year-round on issues that are important to our communities.

· Would you be interested in volunteering with our Eastside get-out-the-vote campaign?
· Would you be interested in attending a local Town Hall on the housing crisis this October 20th at the Eastside Community Center?
[If they say yes, circle VOLUNTEER on your voters list.]
Thank you so much, Derek. Don’t forget to vote this November 7th!
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Manuscrito Para Tocar Puertas en los Precintos Electorales 

	Elementos Claves para su  plática

	Ejemplo

	Su nombre y organización


	Hola, mi nombre es Pei-Pei, y soy una voluntaria para CAN - Community Action Network (Red de Acción Comunitaria) – del Este 


	Pregunte por el/la elector/a que aparece en su registro electoral
	¿Se encontrara Derek en casa? 

	Que esta haciendo el día de hoy

(Consejo: Asegúrese de mostrar su relación a la comunidad y al elector)
	· Hola, Derek. Yo soy una voluntaria con CAN – una organización de vecindario local. Nosotros trabajamos por el bienestar de los inmigrantes y el de los residentes del Este. 

· Me parece que a principios de año lo ayudamos a registrarse para votar. El día de hoy le estamos recordando a nuestros vecinos que salgan a votar este 7 de Noviembre.

	Del porque es importante votar

(Consejo: Haga el vínculo entre los temas presentes en la boleta y las preocupaciones diarias de las personas)
(Consejo: Haga preguntas que llamen la atención del elector)


	· Como usted sabe, el voto es un importante método para influenciar en la dirección de nuestro estado y para asegurar que las voces de nuestra comunidad sean escuchadas. Este otoño, hay un par de propuestas que consideramos son particularmente importantes para nuestras comunidades. Por ejemplo la propuesta 1C. ¿Ha escuchado usted sobre la propuesta 1C? 

· La propuesta C recaudara dinero para la construcción de más viviendas económicas en áreas urbanas. Proveerá asistencia para familias que buscan comprar una casa, construir y mejorar edificios para renta, y construiría mejores viviendas para los que trabajan en el campo.

¿El tema de la vivienda es importante para usted? [Si la persona dice que sí]: ¿Porque cree que el tema de la vivienda es tan importante para nuestras comunidades? 

	Get their commitment to support your issue and to vote

Si la persona dice que “sí”
Si la persona dice “No estoy seguro/a si voy a votar”
Si la persona rotundamente dice “No voy a votar”

	¿Podemos contar con su voto a favor de la Propuesta 1C para el 7 de Noviembre?

Gracias. Nos contactaremos con usted en una fecha próxima a la elección para recordarle donde queda su casilla. Le voy a dejar esta Guía para Electores la cual explica todas las propuestas que encontrara en la boleta. Fue desarrollada con la participación de comunidades a lo largo del estado. Si tiene alguna pregunta, el número de CAN se encuentra al reverso. [Entregue la Guía Electoral al elector]
¿Alguna razón en particular? ¿Tiene preguntas sobre el proceso electoral o sobre esta elección en particular?
Algunas veces el votar puede ser frustrante. Recuerde que usted no tiene que votar sobre algo que no este en la boleta. Es importante que nosotros votemos – para influir en decisiones importantes, para demostrar nuestro poder que tenemos como comunidad, y para ser la voz de aquellos en nuestra comunidad que no pueden votar. 
[Circule la respuesta del elector en su registro electoral: SÍ, NO, INDECISO o REHUSÓ mencionar]

	Pregunte si alguien en casa necesita registrarse para votar
	¿Hay alguien más en casa que necesite registrarse para votar?

	Pregunte si les gustaría ser un voluntario
Gracias y hasta luego
	En CAN, trabajamos duro para conseguir que los residentes del Este salgan a votar, y trabajamos todo el año en asuntos importantes para nuestra comunidad.
· ¿Le gustaría ser un voluntario en nuestra campaña para sacar el voto en el Este?
· ¿Le gustaría asistir a una junta comunitaria sobre la crisis de de vivienda este 20 de Octubre en el Centro Comunitario del Este?
[Si dicen que “sí”, circule VOLUNTARIO en su lista de votantes]
Muchas gracias Derek. No se le olvide votar este 7 de Noviembre.
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Sample Precinct Walk Group Training Outline

TRAINING GOALS:

· Make sure people understand the goals of the precinct walk, how to use the tools, and know the schedule for the day

· Get walkers educated on the issues

· Get people motivated, excited, confident, and out walking as efficiently as possible

1. Introduction and Welcome

A. This November election is an important one for many reasons:

· There's a high-profile Governor's race, so there’s a lot at stake for our communities

· There are a number of important local races, and all representatives of the U.S. Congress are up for reelection (name some of the races in your region if you like)

· There are also 13 Ballot Initiatives which can also benefit or hurt our communities

B. After millions of people marched this year, everyone is waiting to see if the Immigrant Rights Movement will be able to impact the elections here in California and around the nation as promised

· There are already 15 million immigrant voters across the nation; we have to make sure they turn out, plus turn out new immigrant voters.

· We also need to make sure that they vote in support of working people and immigrants!

C. Review Goals and Agenda of Training

2.  Review GOALS FOR PRECINCT WALK:
A. Contact ___ Voters (if you are identifying supportive voters on an issue, you should have a goal around the number of supportive voters)

B. Education about issue X

C. Motivate Voters to turn out to the Polls!

3. Review the Schedule for Today
A. SAMPLE:



8:30-9:30
Training



9:30-9:45
Pair Up and Map Your Route 



10:00-12:30
Knock on Doors



12:20-1:00
Report Back at Headquarters and turn in materials, have lunch!

4. Education on Issue X (10 min)- Optional
A. Review Key Points of Ballot Issue

B. Ask if any questions/answer

5.  Review Script
A. Refer to script/ survey; read through with the whole group

B. Highlight key points on the script: 

C. Optional: have volunteers share their best practices for talking with voters

D. Ask teams to rehearse for 5 minutes

E. Final reminder to the volunteers: TRY TO RECRUIT VOLUNTEERS when you are at the doors
6. How to Read the List of REGISTERED VOTERS in your precinct-

A. You have list of voters:  ONLY KNOCK ON DOORS ON YOUR LIST!!!!

· It is important that we only concentrate on the list because we know for sure that they are voters

B. Your precinct list includes the names of (describe your universe) ….  (SAMPLE:  Latino and Cambodian Voters who are newly registered)

C. Refer to the sample walk sheet supplied and explain the format and abbreviations.

· Precinct number; explain what a precinct is

· Cross Streets (to find the precinct) are on the cover of the folder

· Street name at the top.

· Addresses to the left, then apartment numbers.

· The list is divided into even & odd addresses and each walker should take responsibility for one side of the street.

· DO NOT WALK TOGETHER-- WALK ON OPPOSITE SIDES TO REACH THE MOST PEOPLE!

7.  Explain HOW TO MARK THE LIST:
· Write the responses to the survey questions on your list (see rap/survey sheet)

· Circle "NH" if no one is home

· Explain the codes for MOVED, DECEASED, etc.

· If they want to volunteer, circle "VOL"-- and make sure their phone # is accurate

8. Explain Materials They Will Hand Out

· Sample: A Voter Guide developed by Mobilize the Immigrant Vote. It is a NON-PARTISAN guide developed with community input and could help you get informed on how to vote on the ballot.
9. Voter Registration Cards (optional, if collecting)
· Be sure that all required parts of the form are filled out in black or blue ink  

· Have the registrants sign the form and return to them the bottom stub

· MAKE SURE YOU TURN IN THE COMPLETED CARD THE SAME DAY TO YOUR REPORT BACK SITE (if turned in too late, it could be invalid!)

10. End and Send Walkers Out: Final reminder to report back to headquarters at the set time!
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Muestra del Esquema de Entrenamiento Para Grupos de Caminantes de Precinto
Metas de Entrenamiento:

· Asegúrese de que las personas entiendan las metas para la caminata de distrito, sepan como usar las herramientas, y que sepan el horario para ese día. 

· Eduque a los caminantes sobre los temas. 

· Haga que la gente se motive, se emocione, que se sienta segura de si misma y que salga a caminar de la manera más eficaz.

1. Introducción y Bienvenida

A. Las elecciones de Noviembre son importantes por varias razones:

· Hay una carrera gubernamental muy importante, así que hay mucho en juego para nuestras comunidades.

· Hay varias carreras locales importantes, y todos los representantes en el Congreso están buscando una reelección (si gusta nombre algunas de las carreras en su región)

· También hay 13 Propuestas en la Boleta que podrían beneficiar o lastimar a nuestras comunidades

B. Después de que millones de personas marcharon este año, todos esperan ver si el Movimiento por los Derechos de los Inmigrantes impactara las elecciones en California y alrededor del país como se prometió
· Ya hay 15 millones de electores inmigrantes al lo largo del país; debemos asegurar que salgan a votar, además de impulsar a nuevos electores inmigrantes
· ¡También debemos asegurar de que su voto sea en apoyo a los trabajadores e inmigrantes!
C. Repase las Metas y la Agenda del Entrenamiento
2.  Repase las METAS PARA LAS CAMINATA DE DISTRITO:
A. Contacte a ____ Electores (si esta identificando a electores que apoyen cierta propuesta, debería tener una meta alrededor del numero de electores que apoyan. 

B. Educación sobre tema X

C. ¡Motive a los Electores para que salgan as las Casillas!

3. Repase el Horario del Día de Hoy
A. Ejemplo:
8:30-9:30
Entrenamiento



9:30-9:45
Júntense por parejas y planee su ruta



10:00-12:30
Toque puertas



12:20-1:00
Regrese a la oficina central y entregue los materiales, hora de comer!

4. Educación sobre tema X (10 minutos) - Opcional
A. Repase los Puntos clave en la Boleta

B. Pregunte si alguien tiene preguntas/conteste

5.  Repese el Guión
A. Refiérase al guión-encuesta; lea con todo el grupo

B. Remarque los puntos clave del guión

C. Opcional: haga que los voluntarios compartan sus mejores ensayos de hablar con electores
D. Pida que los equipos ensayen por 5 minutos

E. Recordatorio final para los voluntarios: TRATE DE RECLUTAR VOLUNTARIOS al estar en la puerta

6. Como Leer el REGISTRO ELECTORAL de su precinto
A. ¡¡¡Usted tiene listas de electores: SOLO TOQUE LAS PUERTAS QUE APARESCAN EN SU LISTA!!!

· Es importante que nos concentremos únicamente en la lista porque sabemos con certeza que estos son electores
B. Su lista de precinto incluye los nombres de (describa su universo)… (POR EJEMPLO: nuevos electores latinos y camboyanos)
C. Refiérase a la hoja de consejos para caminar en los precintos que le es proporcionada y explique el formato y las abreviaciones. 
· Numero de precinto; explique lo que es un precinto

· Las calles principales en este precinto están escritas encima de su carpeta
· El nombre de la calle como encabezado
· La dirección a la izquierda, seguido del numero de apartamento
· La lista esta dividida por número de dirección entre pares y nones, y cada caminante deberá ser responsable por uno de los lados de la calle. 
· ¡NO CAMINEN JUNTOS – CAMINEN EN LADOS OPUESTOS PARA ALCANZAR AL MAYOR NUMERO DE GENTE! 
7.  Explique COMO LLENAR LA LISTA:
· Escriba las respuestas a la encuesta en su lista (vea la hoja con el guión)
· Circule “NH” (“Not Home”) si no hay alguien en casa
· Explique las claves para FALLECIDO, CAMBIO DE DIRECCION, etc.
· Si desean ser voluntarios, circule “VOL” – y asegúrese de que el número de teléfono sea correcto.

8. Explique los Materiales Que Repartirán
· Muestra: Guía Para Electores desarrollado por Movilizar el Voto Inmigrante. Esta es una guía NO-PARTIDARIA desarrollada con la participación de la comunidad y puede ayudarle a informarse de como debe votar en la boleta. 
9. Tarjetas de Registro de Electores (opcional, si colectaran)
· Asegúrese de que todas las partes requeridas en la tarjeta estén llenadas con tinta negra o azul  

· Haga que los registrados firmen el formulario y entrégueles el talón. 
· Asegúrese de que entregue la tarjeta llenada hoy con nosotros o el registro podría ser invalido
10. Termine y Despache a los Caminantes: Último recordatorio de la hora de regreso a la oficina central. 
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